CONSEILS POUR UNE DEMANDE
DE PRET INVESTISSEMENT

Document d’information
réservé aux conseillers

Des demandes completes.
Des décisions plus rapides.
Une meilleure expérience client.

Un dossier de demande complet est 'un des moyens les plus efficaces de faciliter le processus
de souscription.

Longlet « Autres » d’EASE vous permet de fournir des éléments contextuels importants, de décrire
des circonstances particulieres et d’ajouter des détails supplémentaires qui ne trouveraient pas leur
place ailleurs dans le dossier de demande. La communication de ces renseignements peut aider les
souscripteurs a prendre des décisions plus éclairées, réduire les demandes de précisions et contribuer
a accélérer les procédures d’approbation.

O

Coordonnées et situation
du client

Dans 'onglet « Autres » (EASE) :
- Indigquez vos coordonnées

(téléphone/adresse courriel et

meilleur moment pour vous joindre).
- Fournissez des renseignements

pertinents et factuels concernant
I'historique du client (y compris
les changements par rapport
aux demandes précédentes),

qui aideront le souscripteur a
comprendre la demande et a
appuyer la requéte.

ASTUCE : Fournir d’emblée des éléments
contextuels détaillés permet d’éviter des
questions supplémentaires et favorise une prise
de décision plus rapide.

02 Précision de la demande

Pour assurer une évaluation précise :
- Servez-vous des catégories d’actifs EASE
appropriées (évitez les montants forfaitaires).

- Siun actif est déja affecté a un autre prét,
indiquez le passif correspondant et le nom
du préteur.

Ne saisissez que les revenus et les actifs
admissibles dans la demande.

Principaux actifs et sources de revenus non admissibles'
. Actifs : régimes immobilisés, - Revenus: plus-

biens immobiliers situés values, benefices

a lextérieur du Canada, d'entreprise,
valeur de 'entreprise allocations familiales,
actifs détenus au nom pension alimentaire
de |’entreprise. versee au COﬂJOIﬂt.

O ASTUCE : Les revenus et les biens non admissibles peuvent
I/ étre ajoutés sous forme de note dans 'onglet « Autres »
d’EASE si I’on estime qu’ils viennent étayer la demande.

B2B BANQUE



CONSEILS POUR UNE DEMANDE Do i,
DE PRET INVESTISSEMENT réservé aux conseillers

O 3 Profil complet des revenus 0 4 Préts sur gage

Sources de revenus multiples Veillez a:
Indiquez les revenus annuels, par source : - Indiquer les actifs a donner en gage
dans la demande;

Salaire (précisez si la personne est
employée depuis moins de six mois ou en
période d’essai);

Revenus de retraite (RPC, sécurité de la
vieillesse, entreprise, etc.);

Produits locatifs bruts;

Préciser l'origine du gage dans
Ponglet « Autres »;

Envoyer la preuve du gage

avec la demande a I'adresse
loandocuments@b2bbank.com.

Revenus nets provenant d’'un travalil Les pieces justificatives relatives au gage doivent :
autonome ou de commissions; @ Indiquer que les fonds sont au nom du client;
Revenus de dividendes provenant de sa @ Identifier clairement la provenance des
propre enreprise; fonds (qui ne doivent pas étre empruntés);
Revenus de placements, y compris les @ Confirmer que les fonds sont détenus a titre
dividendes et les intéréts. personnel depuis au moins 30 jours.
ASTUCE : Répartissez les revenus par source dans I'onglet ASTUCE : Joignez les pieces justificatives relatives aux
M/« Autres » afin de favoriser une évaluation plus rapide et M/ gages lors de la demande initiale afin d’éviter tout
~  plus précise. ~ retard dans le versement des fonds.

Revenus des travailleurs autonomes
01 |Incluez un profil d’entreprise :

- Secteur d’activité et nombre d’années
d’existence;

- Description des produits ou services proposes;
- Structure de l'actionnariat (pourcentage

de participation, le cas écheant); Clarté + exhaustivité = décisions
- Site Web de I'entreprise (si disponible). plus rapides

O ASTUCE : Joignez un profil d’entreprise afin d’aider les . L
W/ souscripteurs a évaluer la stabilité et la durabilité des revenus. Des dossiers complets permettent de reduire
les demandes de compléments d’information,

d’accélérer la prise de décision et de
contribuer a une expérience client plus fluide,
de la demande jusqu’au versement des fonds.

1 Immeubles locatifs
Envoyez la feuille de calcul des produits locatifs :
a l'adresse loandocuments@b2bbank.com.

Pour obtenir plus de renseignements,

LI B G LA ) CCIUP LS LD veuillez communiquer avec le directeur du
Y oulesimmeubles locatifs afin de réduire au minimum les

demandes de compléments d’information et de faciliter devglqppemeht des affaires de votre region
un traitement rapide. ou visiter le site b2bbanque.com.

Les critéres d’admissibilité au crédit, les documents requis et le délai de traitement peuvent varier selon le montant du prét demandé.

Bien que les préts investissement permettent d’amplifier les gains, ils peuvent aussi amplifier les pertes.

B2B Banque n’offre aucun conseil de placement aux particuliers ou aux conseillers et n’appuie ni n’encourage aucun produit de placement.
Il incombe au courtier et au conseiller, et non a B2B Banque, de déterminer 'adéquation des placements de leurs clients et de les aviser des
risques associés au recours a I'emprunt pour effectuer des placements. B2B Banque agit strictement a titre de préteur et d’administrateur de
comptes de prét. Loctroi d’un prét par B2B Banque ne doit jamais étre percu comme un appui a un choix, & un programme ou a une stratégie
de placement. Tous les préts font I'objet d’'une approbation de crédit, et le montant emprunté doit étre remboursé, quel que soit le rendement
des placements. B2B Banque se réserve le droit, a sa seule discrétion, d’exiger des renseignements ou des documents supplémentaires. Le
programme de préts REER de B2B Banque est offert exclusivement par ’entremise de conseillers financiers accrédités.

©B2B BANQUE est une marque de déposée de B2B Banque.
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